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Essilor, une entreprise engagée autour de 4 piliers majeurs
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Une capacité Une démarche
d’innovation unique RSE
pour repondre atous volontariste

les besoins
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Le SL Lab, Special
Lenses Lab |




L'usine des Battants : pres de 160 ans d'expertise dans les lentilles

ophtalmiques

« En 1867, la Société des Lunetiers achete l'usine des
Battants a Ligny-en-Barrois.

A cette époque, l'usine produit des " koylos ", nom donné aux
verres simples taillés dans du verre a vitre et surfacés
optiquement d'un coété du verre.

« Au cours des années 1920, Nectoux, un ingénieur de SL,
developpe des calculs de courbes pour de nouveaux verres

unifocaux destinés a concurrencer le verre allemand
Punktal®.

« La lentille Stigmal est lancée en 1927. Cette lentille "de

meilleure forme" a une surface calculée avec une préecision
mathématique.

Les Battants (France), atelier de fabrication
Fin du 19e siécle-début du 20e siécle ©Essilor
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1959 : lancement du Varilux, premier verre progressif au monde aux Battants

Bernard Maitenaz, 1950s
©Essilor

Atelier Varilux , Les Battants & verre miracle

(France)1960s ©Essilor \ £ant
. a jeunesse

de vos yeux

un verre comme un autre
qui n'est pas comme les autres

votre Opticien-spécialiste
vous conseillera

Usine Les Battants (France)

1960s
©Essilor 1lére campagne de publicité

Varilux
1960s
©Essilor
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Le SL Lab des battants, un centre d’expertise certifié avec les normes actuelles
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Démontrer l'aptitude a Réduire les risques pour Fournir un cadre pour
fournir régulierement un la santé et securité des maitriser les impacts
produit conforme aux salaries environnementaux
exigences du client et aux engendreés

exigences réglementaires
applicables
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Une équipe de 90 personnes...
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...avec un savoir-faire rare...

DES SOLUTIONS
UNE EXPERTISE UN ATELIER SPECIALISE ET UNE PERSONALISEES

D’EXCEPTION EQUIPE DEDIEE ET INNOVANTES

=

« Un savoir-faire transmis via des contrats de tutorats pour monter en expertise

« Lapolyvalence est valorisée : un opérateur peut réaliser un verre au surfacage deA aZz

. . . @ essilor
Strictly confidential. Do not share or forward

BVCert 6023215



... qui utilise des procédés de fabrication uniques

POLYMERISATION

REALISATION
DE FACETTES

Pour réduire I'épaisseur Pour répondre a des besoins Pour obtenir des zones de
des verres visuels particuliers: VL ou VP en vision trés larges
haut du verre...

@ essilor
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LES ACTEURS CLES POUR REPONDRE AUX BESOINS VISUELS
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Fabrication
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Taillage et
montage des
verres dans la

monture
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COMMENT DEFINIR LES VERRES SPECIAUX ?

UNE REPONSE A UNE AMETROPIE HORS NORME :
Sphéere2+10Dou >-14D
Cylindre >6,5D

Prisme >5 A
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COMMENT DEFINIR LES VERRES SPECIAUX ?

UNE REPONSE A DES BESOINS EXCEPTIONNELS

Multifocaux par collage,
Telex avec 3 zones de vision
Varilux Addition avec segment VP en haut

Plan Concave, Plan Convexe

UNE REPONSE A UNE PATHOLOGIE OU A UNE SENSIBILITE

Avec des filtres sélectifs colorés = 3
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QUI EST CONCERNE ?

Environ 1 habitant sur 1000 en Europe a une amétropie hors norme > a -14D et +8D"

- SOIT 67 000 FRANCAIS

Cela represente 500.000 personnes en Europe et 7 millions dans le monde !

C’est un devoir de santé visuelle que de pouvoir proposer a ces porteurs un équipement
leur permettant d’optimiser leur capital vue et retrouver le maximum de leur vision tout

en bénéficiant de produits esthetiques et performants
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UNE LARGE GAMME
DE PUISSANCE

Pour gagner
du temps

»
™~

GAMME PREDEFINIE
EXCEPTIO®

- Sphere de -400 3 +30D pour
les verres unifocaux et de
-250 4 +100 pour les verres
progressifs.

- Cylindre jusqu’a 12,50.
- Prisme jusqu'a 150.

+ Prise de commande simple par
EDI, fax ou téléphone.

DELAI DE LIVRAISON

DE 8]OURS OUVRES
& TARIFS FIXES

Pour vos demandes
SUr-mesure

of

GAMME SUR DEVIS

- Produits uniques et totalement

DEISIIII‘II'IHHSES EI'IIfI]I'IE['II]I'I du
besoin de votre client.

- Etude de faisabilité nécessaire.

DELAI DE LIVRAISON
DE15)0URS OUVRES
& TARIFS SUR DEVIS

Basse Vision

FILTRES SELECTIFS

- Filtres de categorie

0 a4 pour repondre a des
photosensibilites differentes.

- Teintes jaune, orangee et brun

rouge.

- Disponibles a Ia vue sur Orma®

ou en faces relevables.

DELAI DE LIVRAISON
OE 8)OURS OUVRES
B TARIFS FIXES
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UNE LARGE GAMME D’INDICES

Pour gagner Pour vos demandes
du temps sur-mesure
®
L

GAMME PREDEFINIE

EXCEPTIO® GAMME SUR DEVIS

- Sphere de -400 a +300 pour - Produits uniques et totalement

les verres unifocaux et de personnalisés en fonction du
-250 3 +100 pour les verres besoin de votre client.
progressifs.

- Etude de faisabilité nécessaire.
- Cylindre jusqu'a 12,50.

- Prisme jusqu'a 150.

- Prise de commande simple par
EDI, fax ou telephone.

Indices 1.5/1.67/1.74

i . i @ essilor
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DES CHOIX IMPORTANTS POUR LES VERRES

Plus les puissances sont fortes, plus le choix de la monture et des verres adaptes sont
importants et vont impacter I'esthétique et le confort du patient au quotidien.

= Plus l'indice est élevé plus le verre sera fin

- entre 1,48 et 1,54 c’est un indice « normal »
- entre 1,54 et 1,64 c’est un « moyen » indice
-entre 1,64 et 1,74 un « fort » indice

- au-dela de1,74 c’est un « tres fort » indice

Gain d’épaisseur Gain d’épaisseur
au centre } 5,4 mm % imm au bord
- 0,6 mm -2 1,5mm

{48 mm I 7,5mm
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EXEMPLE

ATELIER MONTAGE TOULOUSE
13 AV DIDIER DAURAT
Demande de calcul 3702 BLAGNAD CEDEX

T -
Fax:

Compte client : 9628309

Decument 4 nows retourner par email avec mention "Bon pour accord” 4 Fadresse fax@@essilorfr

Partaur : 1D : 424203 N BL : N* Caleul : 1 Date : 141172024
D Exceptio Orma Blanc @65 Sph-18.00 Cyl+3.00 Axe 160°
Crizak® Rock™ @65 Sph-15.00 Cyl -3.00 Axe 70°
Précal demandé PD : 320 HD: 210
A4T0D B:350 D180 FT:5
G Exceptio Stylis Blanc @80 Sph -18.00 Cyl+3.00 Axe 180°
Crizal® Rock™ @60 Sph-15.00 Cyl -3.00 Axe 70°
Précal demandé PG - 320 HG: 210
A14TD B:350 Db:180 FT:5
D G
| |
|
|
|
1 ]
|
Diamétre minimum : 49.7mm Dlamétre minkmum : 49.7mm
Base : 0.5 Base : 1.75
Ouverture Réduite @48 Ouvertura Réduite @51
Commentaire :
EC GainEC Eb Mini Eb Maxi Ep Facette Maxi  Temporale Supériaurs Nasale Inférieure
D 19 50! B3* 156/190° 149 50 133 96

G 19 42! a0* 1217340° 107 42 a7 74
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Chaque besoin visuel est unigue donc chaque verre

gue nous produisons est unigque !

- {

= =2

LT .-.<— 52
TN

Mr Ed Mr Ptacek,
Miskovic Zatorski Matthews  prisme de 36D en Transitions
-108 D +70D cyl +30D

@ essilor
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LES FILTRES SELECTIFS ESSILOR

Transmission de

Ia lumikre visible Tranamission da

la lurnigre visible

5 Kiros 1-400 : © Lumior 2-450 :
Catégerie 1 400 nm Cabigorie 2 450 nim
Taux de transmission @ 75% G Taux de transmission @ 25% i
0 Lumibor 1-400 : © BLX 2-455 :
Cabégorie 1 400 nm Catdgoria 2 455 Am
Taux de transmission @ 65% 148 Taux de trapamission @ 25% 119
0 Lumior Orangd 1-416 : © Carmina 4-460
Cabdgore 1 416 nm Catdporie 4 460 nim
Taus de transmission @ 55% e Taux de trangmission @ 3% T80
:IC'."::“;LDIJ_“M : ‘ B Lumber 1-500 ¢ — w0

déaradé 420 nm Catégoria 1 500 Aim
Brun reuge degra — Taux de transmission @ 66% —-
Taux de transmission sélectil de 10% & 50% 238 i
0 Lumibor 1-440 : B Lumior 1-511 ¢ — mounsan
Catdgornie 1 440 nm Catdporie 1 511 nim
Tausx de transmissien @ 50% e Taux de transmissien | 50% 13
B Carmina 3-440 : ® Lumior 1-527 © "~ s T
Cabdgerie 3 440 am _ Cabégorie 1 527 nm
Taux de transmission @ 8% Taus de transmission @ 43% 714

13’ ] el ] E -

0 Kiros 0-450 : B Carmina 2-550 : — Monsau " —
Cabégorie 0 450 nm Catégorie 2 550 nm
Taux de transmission @ 2% o I Tausx de transmission @ 24%
Compatible avec la conduite de jour et de nuit 197 R s
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LES FILTRES SELECTIFS ESSILOR

TransmEsion de
la lumigre visible

Kiros 2-450 Xperio Brun :

Catdgorie 2
Taux de transmission @ 27% 450 Am

Cormpatible & la conduite de jour et nen
recommandd & la conduite de nuit.
Kiros 2-450 Xperio Gris :
Catdgorie 2
Taux de transmission @ 36%
Compatible & la conduite de jour &t non
recommandd & la conduite de nuit.
Kiros 3-450 Xperio Brun @
Catégerie 3
Taux de transmission @ 13%
Cormpatible & la conduite de jour et nen
recommandd & la conduite de nuit.
Kiros 3-450 Xperio Gris :
Catdgorie 3
Taux de transmission @ 13 %
Compatible & la conduite de jour &t non
recommandd & la conduite de nuit.

9E1

450 nim

450 nm

450 nim

‘@ @ O

Tous les filtres sélectifs existent :
A la prescription en matériau Orma sur une large gamme de produit

En faces relevables
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